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Mantenimento soci e crescita
del Kiwanis:

Qual é la formula da seguire?

A cura di Francesco Garaffa
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LOVEIT. SHARE IT. LIVEIT.



The Formula is all members loving, sharing
and living their Kiwanis experience.



What is The Formula?
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Membership world wide
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Membership in Europe
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Eta media in Europa: 59,52

District Members <40

K37 Austria 2658 8,48 41,16
K38 Belgium-Luxemb. 4110 9,77 39,20
K39 Iceland-Faroes 914 4,50 53,88
K40 Norden 1417 1,08 8539
K41 Switzerland-Liecht 7192 5,30 45,47
K45 Italy-San Marino 2889 10,07 45,03
K46 Netherlands 2529 7,90 38,47
K50 Germany 3183 4,77 46,81
K52 France-Monaco 4657 5,63 55,59
Full Districts totally 29550 6,13 47,48
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Il Piano Strategico del
Kiwanis International

@ Appartenenza e coinvolgimento
Impatto sulla comunita
0¥ La nostra immagine del Kiwanis

Scelte finanziarie
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I-Plan

Inspiration - Ispirazione
Costruire, proteggere e sostenere una crescente

comunita Kiwaniana.
(Tool/Strumento: The Formula)

Impact - iImpatto
Dare un contributo significativo alle nostre comunita

con il servizio per i bambini come priorita.

Image - Immagine
Rafforzare I'immagine e il marchio del Kiwanis.

Investment - Investimento
Sbhloccare nuove fonti di entrate, adattare le quote e
ridurre i costi per raggiungere gli obiettivi.
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The Formula goals

Tre obiettivi specifici in cinque anni:
1) Costruire una struttura di
leadership con 2.700 leader
aggiuntivi
2) Portare il Kiwanis a 1.650 nuove
comunita

3) Aumentare l'iscrizione per club
con una media netta di 10 membri
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Our team

THE FORMULA COMMITTEE DISTRICT DIVISION CLUB

Certifiad club
n n l n ' counselors (1,750)
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District chairs (50)

Reglon chairs (11}
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The Formula committee
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Club membership
(7,000) committee chairs
{7,000}
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District governors (50} Lieutenant governors (875)
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+ Kiwanis International president and
The Formula chairman

« President-elect

«Vice president

« Supporting legacy leaders (2 past presidents)
» Americas, Asia, Europe, Africa chairs (4)

* Traditional Kiwanis roles i The Formula roles
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Love it.

@ Bambini del mondo

@Impegno

@ Entusiasmo per il Kiwanis

@Vantaggi di un‘organizzazione globale attiva
@ Amicizie infinite
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Share it.

®@Conversazioni personali

@Inviti a eventi e riunioni di club
®Social media come facebook etc.
©8Siti Web del club

®@Mezzi di Stampa
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®

Live iIt.

® nel club
® nella Divisione e nel Distretto

® nella propria comunita
® nel mondo esterno
® singolarmente come Kiwaniano

Il Kiwanis € un atteqggiamento nei confronti della vita
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Strumenti per migliorare i club:

©® Misurare la soddisfazione dei membri

® Pianificare il futuro

©® Definire gli obiettivi

® Riscoprire la comunita

® Analizzarne l'influenza

® Sviluppare partnership

©® Realizzare Open day (per potenziali membri)
® Redigere Club Scorecard

® Festeggiare i risultati

©® Misurare la soddisfazione dei membri
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Achieving Club Excellence

(http://tinyurl.com/Kiwanis-ACE)

CONCERNS

Your club is unsure of its purpose in community.

Members of your club seem disinterested or dissatisfied.

Your club is losing members.

Your club wants to become more visible in the community.

Your club’s signature service project is losing member interest.

Your club’s annual fundraiser is netting less than it used to.

Your club has ideas but needs direction or goals.

Your club needs ideas about how and how often to recognize individual and
club accomplishments.

Your club wants to increase its capacity to serve the community by adding
more members.

TOOLS THAT CAN HELP

Creating the purpose
Developing community
partnerships

Measuring member
satisfaction

Analyzing your impact
Celebrating success

Measuring member
satisfaction

Hosting @ membership drive

Developing community
partnerships
Rediscovering your
community

Analyzing your impact

Rediscovering your
community

Measuring member
satisfaction

Analyzing your impact

Analyzing your impact

Planning for club excellence
Rediscovering your
community

Club scorecard

Analyzing your impact

Celebrating success

Hosting a membership drive



http://tinyurl.com/Kiwanis-ACE
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MANGANO SRL
TAURIANOVA (RC)

CLUB “FATA MORGANA - CITTA DI VILLA SAN GIOVANNI"

www.kiwanis.org - www.kiwanis. it - www.kiwanisclubfatamorgana.org Info: 0966/1907476_
- manganosri@libero.it

!—glﬁ Kiwanis Club “Fata Morgana - Citta di Villa San Giovanni” =
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Kiwanis

DISTRETTO ITALIA-SAN MARINO

fra Soci del Kiwanis Distretto Italia-San Marino
Aperto ai soli Soci del Distretto

n GRUPPO FACEBOOK di condivisione e collaborazione
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GOVERNATORE GIUSEPPE CRISTALD!
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The new Kiwanis-ABC

Una volta Ora.
Crescita
Growth diventa Strengthening
Rafforzamento
Campagna
Campaign diventa Initiative
Iniziativa
Costruire
Building diventa Opening
Aprire
Reclutare
Recruiting diventa Inviting

Invitare




The new Kiwanis-ABC
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Crescita.

I sondaggi indicano che

quando i membrri
ascoltano questa parola,
si sentono intimati,

scoraggiati e sfidati da
cio che percepiscono
essere un processo
difficile

Rafforzamento.

La formula non riguarda
la crescita dei nostri
club. Si tratta di renderli
piu importanti e piu
incisivi. Si tratta di
renderli piu forti con
tutti i membri impegnati,
coinvolti.
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The new Kiwanis-ABC
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Campagna.

Le campagne hanno un
inizio e una fine definiti.
La Formula riguarda Ia
catalizzazione del
cambiamento e pone
I'enfasi su cose che non
passano mai di moda

Iniziativa.

La Formula e un
catalizzatore per cambiare
il modo in cui

condividiamo il nostro
impegno nei confronti dei
nostrir club. E una
chiamata all'azione per
iniziare a vivere la nostra
passione ad alta voce.
Non & una campagna che
una volta finita non é piu

rilevante




The new Kiwanis-ABC

Costruire.

Aprire un club sembra piu
facile che costruirlo - e in
effeti non serve prendere
un martello e i chiodi per
costruire fisicamente
qualcosa in una nuova
comunita!

Aprire.

Quando sei aperto, sei
accessibile. Quindi apriamo
nuovi club. Proprio come
aprire un'attivita, apriamo i
club per diventare una

parte vitale di una
comunita. Per essere
coerenti, chiamiamo |Ia

persona che apre i club un
"apritore di club” piuttosto
che un "costruttore di nuovi




The new Kiwanis-ABC

RECLUTAMENTO

§

INVITATION

MAZY O IIT

Reclutare.

Si viene reclutati per fare
qualcosa che non si vuole fare.
Invece si viene invitati nella
casa o nella vita di qualcuno.
Non vogliamo che gli amici e gli
ospiti pensino che abbiamo
chiesto loro di aderire perché il
club deve aggiungere un

numero specifico in un
determinato periodo di tempo.
Condividere la nostra
esperienza Kiwaniana e
finalizzata a ricevere il dono
che i nuovi membri possono

dare ai loro club e comunita

Invitare.

Se qualcuno ci invita a far
parte di qualcosa, come ci fa
sentire? Speciale? Onorato?
Privilegiato? Quindi, andiamo
avanti, onoriamo qualcuno
invitandolo al nostro prossimo
incontro

e




....CON:
@ Amici

® Parenti

® Colleghi

@® Vicini di casa
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Live
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Celebrazione e apprezzamento

T HORMULA




The Formula recognition program

Award Recipient

The Gift of Kiwanis Member sponsors
Legacy Circle Club openers
Mentor’s Circle Club counselors

Impact Circle Clubs

www.kiwanis.org/formularecognition



The Formula recognition program
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Level of Bronze
achievement

(Net) number of
clubs opened or 1 5 10 20
members added









